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胡蜂养殖与地涌金莲全产业链商业计划书
声明
本商业计划书严格遵循《中华人民共和国公司法》《中华人民共和国农业法》《野生动物保护法》（胡蜂养殖合规适配）、《中药材生产质量管理规范》等法律法规编制，所有合作模式、收益测算均基于产业实际合规设计，明确风险提示，保障各方合法权益。
一、项目摘要
（一）项目名称
胡蜂养殖与地涌金莲种植全产业链项目
（二）项目主体
九蜂莲农业科技（深圳）有限公司（2026 年 5-7 月于广东深圳注册成立，简称 “九蜂莲”）
（三）项目定位
以胡蜂生态养殖 + 地涌金莲规范化种植为双核心，集育种、养殖、种植、加工、销售、文旅、创业赋能于一体的现代农业全产业链平台，践行 “敢为人先、共创共享、产业赋能、成人达己、构建创业者家园” 的核心理念，助力乡村振兴与共同富裕。
（四）核心目标（2027 年）
总产值：最低 5000 万元，上不封顶
利润：3000 万元
胡蜂产业：2027 年 6-12 月销售 4 万群，产值 4000 万元
地涌金莲产业：2027 年 8-12 月销售及深加工产品，产值 1000 万元
（五）合规核心要点
胡蜂养殖：未列入国家畜禽及重点保护野生动物名录，无需驯养繁殖许可证；选址远离居民区（≥500 米）、蜜蜂养殖区，落实安全防护与警示，购买养殖责任险隆阳区人民政府。
地涌金莲：属国家扶持道地药材，按《中药材 GAP 实施指南》规范种植，办理种植备案，享受农业补贴。
合作合规：所有合伙、投资模式不承诺固定保本收益，收益与项目经营挂钩；不设多级返利，杜绝传销风险；资金走公账，财务透明，定期审计牟定县人民政府。
二、公司与产业背景
（一）公司概况
九蜂莲农业科技（深圳）有限公司，2026 年 5-7 月在深圳设立总部，同步布局惠州惠东县稔山镇下澳村胡蜂育种基地，聚焦胡蜂育种、养殖技术研发、地涌金莲种植及全产业链运营，打造 “总部统筹 + 基地落地 + 全国合伙人赋能” 的运营体系。
（二）产业政策支持
胡蜂养殖：属《产业结构调整指导目录（2024 年本）》鼓励类农业项目，契合 “十四五” 特色种养业发展规划，多地纳入林下经济补贴范畴。
地涌金莲：2025 年纳入国家道地药材重点扶持名录，中央财政专项补贴支持规范化种植，云南、广东等华南地区配套地方补贴（如每亩 1200 元建设补助）。
乡村振兴：项目带动农户就业、创业增收，符合国家乡村振兴与共同富裕战略导向，可申请农业创业扶持、产业园区配套政策。
（三）市场前景分析
胡蜂产业：蜂蛹、蜂群、蜂毒（深加工）市场需求旺盛，蜂蛹兼具食用与药用价值，终端价格稳定；人工养殖填补市场缺口，生态控害（捕食农林害虫）价值显著，市场规模持续扩张。
地涌金莲产业：集药用、观赏、食用、护肤于一体，提取物用于高端化妆品、中药制剂，市场规模 2025 年达 6.24 亿元，2026 年预计 8 亿元，供需缺口持续扩大，干品价格逐年上涨。
产业链优势：双产业协同，土地、山林资源复用，降低单产业成本；延伸加工、文旅、创业赋能环节，提升产品附加值，增强抗风险能力。
三、核心业务与产品
（一）胡蜂养殖业务
育种基地：惠州惠东县稔山镇下澳村，专注优质胡蜂（黄脚、黑盾等品种）育种、蜂王培育、技术培训，保障种蜂品质与供应。
核心产品：
种蜂：可繁殖蜂群，用于养殖扩繁
商品蜂：成熟蜂群、蜂蛹、蜂幼虫，供应餐饮、药材市场
技术服务：养殖技术培训、蜂群托管、病害防治指导。
（二）地涌金莲种植业务
种植模式：利用闲置土地、山林，标准化规范化种植，1 亩可种植 700 株，兼顾生态与经济效益。
核心产品：
种苗：优质地涌金莲种苗，供应种植户
鲜品 / 干品：花、茎、叶，用于药用、食用、观赏
深加工产品：提取物（黄酮、皂苷）、护肤品原料、中药饮片。
（三）产业链延伸业务
加工环节：建设初加工车间，开展蜂蛹烘干、地涌金莲切片 / 提取，提升产品附加值。
销售环节：线下对接餐饮、药材市场、商超；线上抖音直播、短视频引流，打造品牌矩阵新华网。
创业赋能：免费提供食宿、技术培训、销售渠道，助力创业者低门槛入行。
四、合作模式（合法合规，无保本承诺，风险共担）
（一）事业联创合伙人（10 人）
要求：正能量、有梦想、有执行力，全职投入深圳总部，共谋共建，责任共担，成果共享。
权益：按项目年利润 3-5% 分红，无保底承诺，收益随利润增长上不封顶；参与重大决策，享有核心资源优先使用权。
退出：协商退出，股权 / 权益按净资产评估转让，禁止强制保本退出。
（二）城市合伙人（100 名）
职责：负责所在城市产业宣发、合伙人初选、市场渠道搭建、产品推广，合规开展业务。
权益：按个人绩效总额 30% 分成（运营成本 50%，项目方 20%），无固定收益，多劳多得。
禁止：不得跨区域违规推广、不得虚假宣传收益、不得收取客户高额保证金。
（三）项目合伙人（20 人）
要求：单独立项，项目收支独立核算，合伙人出资，项目方运营，合伙人享有知情权、监督权。
标的：蜂产业 / 地涌金莲产业项目，蜂产业需 2026 年 5 月底前立项。
投入产出：
蜂群成本：150-200 元 / 群，单个项目 60-500 群
周期：4 个月
收益：投入产出比 1:5（无保底，市场波动风险自担），产值分成：合伙人 60%，项目方 40%。
合规：不承诺固定回报，签订正式项目合作协议，明确权责与风险。
（四）创业合伙人（100 人）
要求：有再创业决心、能吃苦、愿学习，无行业经验亦可。
支持：项目方免费提供食宿、技术培训、销售渠道对接，零门槛入行。
收益：技能熟练后，日均收益 200-3000 元（视产能与市场而定，无保底）；盈利后向项目方分成 10%；可选择深度合作，按能力与绩效分成。
约束：遵守养殖 / 种植安全规范，配合项目方宣传推广，不得私自售卖产品。
（五）养蜂合伙人（无人数限制）
支持：免费提供食宿、养殖场地、蜂资源信息，技术指导。
合作方式：
直售：按同期市场价向项目方售卖蜂原料（蜂蛹、蜂群等），即时结算。
分成：先提供原料，项目方销售后分成，分成比例高于直售利润，风险共担。
合规：遵守安全养殖规范，不得养殖违规品种，不得违规销售蜂产品。
（六）资源变现合作（全合规，无固定收益）
表格
	合作类型
	合作内容
	分成比例
	合规要点

	投资合作
	资金投入，不参与经营
	年化分成 30%（无保本，按利润核算）
	资金入公账，签订投资协议，明确风险

	土地 / 山林合作
	提供土地种地涌金莲、山林养胡蜂
	绩效分成 10%
	合规流转土地，签订租赁 / 合作协议

	店铺合作
	推广销售蜂产品、地涌金莲
	绩效分成 10%
	明码标价，不虚假宣传

	餐饮店合作
	联合引流，提供花卉 / 蜂巢展示
	销售额 50% 分成 / 底价供货
	合规经营，不夸大产品功效

	资源 / 团队 / 平台合作
	推广介绍、销售团队合作、平台引流
	销售额分成 10%-20%
	禁止传销式返利，合规推广

	抖音合作
	直播 / 短视频引流获客
	分红 20%
	不虚假宣传，合规带货

	养殖技术员
	自主养殖，公司培训技术
	公司占成功蜂群 5%-10%
	免费培训，自备筑巢箱（10 元）、食物（20 元），配合宣传


五、运营规划（2026-2027 年）
（一）2026 年：基础建设期（5 月 - 12 月）
5-7 月：深圳公司注册、惠州育种基地落地，办理农业备案、养殖责任险、安全评估牟定县人民政府。
8-10 月：完成胡蜂育种、蜂王培育，培训首批技术员，启动种蜂认购与地涌金莲种苗培育。
11-12 月：发展首批合伙人（事业、城市、项目），搭建线上线下销售渠道，对接餐饮、药材市场，启动抖音账号运营。
（二）2027 年：产能释放期（1 月 - 12 月）
1-5 月：扩大胡蜂养殖规模，培育 4 万群商品蜂；推进地涌金莲种植，完成 500 亩种植基地建设。
6-7 月：启动商品蜂销售，对接全国市场，达成月度销售目标。
8-12 月：同步销售地涌金莲鲜品、干品及深加工产品；完善产业链，建设初加工车间，提升附加值；赋能创业合伙人，扩大团队规模，冲刺 5000 万元总产值目标。
六、财务规划（2027 年，测算值，无保底承诺）
（一）收入测算
胡蜂产业：4 万群 ×1000 元 / 群 = 4000 万元（蜂群、蜂蛹综合均价）。
地涌金莲产业：500 亩 ×700 株 / 亩 ×28.57 元 / 株 = 1000 万元（鲜品 + 干品综合均价）。
总收入：5000 万元（最低）。
（二）成本测算
养殖 / 种植成本：胡蜂（150-200 元 / 群）+ 地涌金莲（种苗 + 管护）≈1200 万元。
运营成本：场地租金、人工、技术、营销、办公≈800 万元。
总成本：2000 万元。
（三）利润测算
利润 = 收入 - 成本 = 5000-2000=3000 万元（测算值，受市场波动影响）。
（四）分成测算（示例）
事业联创合伙人：3000 万 ×3%-5%=90-150 万元（10 人均分）。
城市合伙人：绩效总额 ×30%（按实际业绩核算）。
项目合伙人：项目产值 ×60%（按单个项目核算）。
七、风险评估与防控（核心合规与安全风险）
（一）安全风险（最高优先级）
风险：胡蜂蜇伤人畜，引发安全事故，承担侵权责任牟定县人民政府。
防控：选址远离居民区≥500 米，设置警示标识；全员安全培训，配备防护装备；购买养殖责任险，转移风险；制定应急处置预案牟定县人民政府。
（二）合规风险
风险：违规宣传保本收益、多级返利，涉嫌非法集资 / 传销；未备案种植 / 养殖，被处罚牟定县人民政府。
防控：所有协议明确 “无保本承诺，收益与经营挂钩”；不设多级返利，仅一级分成；办理农业备案、安全评估，合规运营；财务透明，定期审计牟定县人民政府。
（三）技术风险
风险：胡蜂蜂王越冬死亡率高（30%-70%）、筑巢失败；地涌金莲病虫害，减产。
防控：组建技术团队，恒温培育蜂王，提升成活率；生态防治病虫害，引进抗病品种；免费技术培训，全程指导。
（四）市场风险
风险：蜂蛹、地涌金莲价格波动，集中上市滞销。
防控：签订长期供货协议，锁定价格；错峰养殖 / 种植，均衡上市；延伸深加工，提升附加值，降低价格波动影响。
（五）自然风险
风险：台风、暴雨、干旱等自然灾害，损毁养殖 / 种植基地。
防控：基地选址避开灾害高发区；建设防护设施（防风棚、排水系统）；购买农业保险，降低损失。
八、发展愿景
短期（1-2 年）：成为华南地区胡蜂养殖与地涌金莲种植标杆企业，实现全产业链闭环，带动 500 + 农户 / 创业者增收。
中期（3-5 年）：辐射全国，建立 10 大养殖 / 种植基地，打造行业知名品牌，推动胡蜂与地涌金莲产业标准化、规范化发展。
长期（5-10 年）：深耕现代农业，拓展文旅、康养等板块，构建 “农业 + 创业 + 生态 + 文旅” 的复合型产业平台，助力乡村振兴，共创共享产业价值。
九、结语
本项目紧扣国家政策导向，依托双产业市场优势，构建合法合规、风险共担、成果共享的合作体系，既保障产业可持续发展，又为创业者提供低门槛、高潜力的创业机会。九蜂莲坚持 “成人达己、共创共享” 理念，诚邀各界合伙人携手共进，深耕现代农业，共赢产业未来。
